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ГЛ А В А 15

ХУАН ДЕ МАРИАНА И ИСПАНСКИЕ СХОЛАСТЫ1

Мюррей Ротбард убедительно доказал, что истоки австрийской экономи-

ческой школы следует искать в трудах испанских схоластов так называе-

мого золотого века (Siglo de Oro Español, середина XVI — середина XVII в.). 

Ротбард впервые высказал эту мысль в 1974 г.2 а позже развил ее в главе 4 

(«Поздние испанские схоласты») своего монументального труда «История 

экономической мысли с точки зрения австрийской экономической теории»3.

Однако Ротбард был не единственным крупным представителем авст-

рийской школы, полагавшим, что истоки австрийской экономической шко-

лы нужно искать в Испании. Того же мнения придерживался и Фридрих 

Хайек, особенно после того, как познакомился с замечательным итальян-

ским ученым Бруно Леони, автором книги «Свобода и закон»4. Леони, общав-

шийся с Хайеком в 1950-е годы, смог убедить его, что интеллектуальные 

корни классического экономического либерализма имеют континентальное 

и католическое происхождение и их нужно искать в Средиземноморье, а не 

в Шотландии5.

Что представляли собой испанские предшественники австрийской эко-

номической школы? Это схоласты, которые преподавали этику и теологию 

в университете Саламанки, изумительного средневекового города, распо-

ложенного в 240 км к северо-западу от Мадрида, почти на границе с Порту-

галией, по преимуществу доминиканцы и иезуиты. Именно они заложили 

основы той субъективистской, динамической и либертарианской традиции, 

которую 250 лет спустя продолжил Карл Менгер и его последователи из 

австрийской школы6. Возможно, самым большим либертарианцем из всех 

схоластов был иезуит Хуан де Мариана; это особенно заметно в его зрелых 

работах.

Мариана родился в 1536 г. в городе Талавера-де-ла Рейна, рядом с Толе-

до. Считается, что он был внебрачным сыном местного каноника. Шестнад-

цатилетним юношей он вступил в только что созданное Общество Иису-

са (Орден иезуитов). Когда ему исполнилось 24 года, его отправили в Рим 

учиться теологии, потом перевели в иезуитский коллегиум в Мессине, 

а оттуда — в Парижский университет. В 1574 г. он вернулся в Испанию, 

в Толедо, где жил и работал до самой смерти в 1623 г. в возрасте 87 лет.

Хотя о. Хуан де Мариана написал много книг, первая работа, где он 

высказал либертарианские идеи, это опубликованный в 1598 г. трактат «De 

rege et regis institu tione» («О короле и об установлении королевской вла-

сти»). В нем он защищает право на тираноубийство. По мнению Марианы, 

любой человек имеет полное право убить короля, который вводит налоги 

без согласия народа, отбирает у людей собственность и проматывает ее или 

препятствует созыву и заседаниям демократического парламента7. Аргу-

ментация Марианы использовалась для оправдания убийств конкретных 
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тиранов — королей Франции Генриха III и Генриха IV, — и в результате 

его книга была торжественно сожжена в Париже по решению городского 

парламента от 4 июля 1610 г.8

В Испании к этой книге Марианы относились с уважением, хотя вла-

сти не были от нее в восторге. На самом деле Мариана всего лишь довел 

до логического заключения мысль о том, что естественный закон выше 

в моральном отношении, чем мощь государства. До него эту мысль подроб-

но развивал основатель международного права, доминиканец Франсиско де 

Витория (1485—1546), который первым из испанских схоластов стал обли-

чать преступления испанских завоевателей в Новом Свете, в особенности — 

порабощение индейцев.

Наверно, самой значительной работой Марианы была изданная в 1605 г. 

книга «De monetae mutatione» («О перемене монеты»)9. В этой книге Мариа-

на ставит вопрос о том, принадлежит ли королю (правителю) частная собст-

венность граждан (вассалов), и дает на него отрицательный ответ. На этом 

основании он проводит различие между королем и тираном: «Тиран попи-

рает чужие права и считает, что все вокруг принадлежит ему, король же 

ограничивает свое любостяжание и остается в рамках разумного, поступая 

по справедливости».

Из этого Мариана делает вывод, что король не может требовать уплаты 

налогов без согласия на то народа, так как налоги суть присвоение части 

богатства подданных. Чтобы это присвоение было легитимным, подданные 

должны на него согласиться. Король не имеет права и создавать государ-

ственные монополии, потому что это всего-навсего закамуфлированный 

способ сбора налогов.

Король не имеет права — и это самое главное — получать фискальный 

доход, снижая металлическое содержание монет. Мариана понимал, что 

снижение содержания драгоценного металла в монетах и увеличение ко-

личества монет в обращении вызывают инфляцию (самого этого термина 

тогда не существовало, и соответственно он его не использовал), а инфля-

ция всегда приводит к повышению цен, потому что «если установленная 

законом ценность денег падает, то цены всех благ неизбежно увеличивают-

ся пропорционально падению денег, и все расчеты идут прахом».

Мариана так описывает серьезные экономические последствия порчи 

монеты правительством: «Только безумец может пытаться разделить эти 

ценности так, чтобы цена, установленная законом, отличалась от естест-

венной. Безумен, а пуще того — злонамерен правитель, если он приказы-

вает продавать по десять вещь, которую добрые люди оценивают, скажем, 

в пять. В таких вопросах люди руководствуются общим мнением, основан-

ным на оценке качества вещей, а также их изобилия или редкости. Ни одно-

му правителю не под силу отменить основы коммерции. Лучше оставить их 

в покое и не пытаться разрушить их силой на горе всем людям»10.

Важно отметить, что Мариана называет источником ценности вещей 

«общее мнение» людей, тем самым следуя в русле традиционного субъекти-

визма схоластов, у истоков которого стоял Диего де Коваррубиас-и-Лейва. 

Коваррубиас родился в 1512 г. и умер в 1577 г. Он был сыном знаменитого 
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архитектора, епископом Сеговии и министром короля Филиппа II. В 1554 г. 

он сформулировал субъективную теорию ценности, отметив, что «ценность 

товара зависит не от его природных свойств, а от субъективной оценки этого 

товара людьми, даже если эта оценка выглядит дико и безумно». Он привел 

следующий пример: «в Индиях пшеница дороже, чем в Испании, потому что 

люди ценят ее более высоко, несмотря на то что свойства пшеницы в обоих 

местах одинаковы»11. Субъективистскую концепцию Коваррубиаса допол-

нил его современник Луис Саравиа-де-ла-Калье, тоже схоласт. Он был пер-

вым, кто доказал, что издержки зависят от цен, а не наоборот. Важно также, 

что свой главный труд Саравиа-де-ла-Калье написал по-испански, а не на 

латыни. Он назывался «Instrucción de mercaderes» («Поучение купцам»). 

В нем мы читаем: «Те, кто меряют справедливую цену трудом, издержками 

и риском купца, глубоко ошибаются. Справедливая цена определяется не 

подсчетом издержек, а общим мнением»12.

Субъективистская доктрина Коваррубиаса позволила другим испан-

ским схоластам осознать истинную природу рыночных цен и невозмож-

ность достижения экономического равновесия. Кардинал иезуит Хуан де 

Луго, размышляя о цене равновесия, уже в 1643 г. понимал, что равнове-

сие зависит от такого количества факторов, что их может знать один лишь 

Господь. (Pretium iustum mathematicum licet soli Deo notum, справедливую 
математическую цену один Бог ведает13.) Другой иезуит, Хуан де Салас, 

рассуждая о возможности достать конкретную рыночную информацию, 

пришел к выводу — совершенно в духе Хайека, — что дело это настолько 

сложное, что quas exacte comprehendere et ponderare Dei est non hominum 
(только Господу, а никак не людям, под силу в точности понять ее)14.

Кроме того, испанские схоласты первыми ввели в оборот динамическое 

понятие конкуренции (лат. concurrentium), т.е. соперничества предприни-

мателей. Так, Херонимо Кастильо де Бовадилья (1547—?) писал о том, что 

«цены падают вследствие изобилия, соперничества (emulación) и конкурен-

ции (concurrencia) между продавцами»15.

Тех же взглядов придерживался Луис де Молина16. Коваррубиас в сво-

ем описании девальвации кастильского мараведи, главной испанской моне-

ты того времени, предвосхитил многие из выводов о. Хуана де Марианны. 

Эта работа, содержавшая статистические данные относительно динамики 

цен в XV в., вошла в его латинский трактат «Veterum collatio numismatum» 
(«Сборник данных о старых деньгах»)17. В Италии эту работу высоко оце-

нили Даванцати и Галиани; на нее ссылается в «Основах учения о народном 

хозяйстве» основатель австрийской экономической школы Карл Менгер18.

Следует также отметить, что анализируя последствия инфляции, о. де 

Мариана кратко изложил основы количественной теории денег, которую 

в более полном виде разработал другой выдающийся схоласт, Мартин 

Аспилькуэта Наварро (его называют также доктор Наварро, а по-русски — 

Наваррий). Аспилькуэта Наварро родился в Наварре (на северо-востоке 

Испании, близ границы с Францией) через год после открытия Америки 

(1493) и прожил 94 года. Он знаменит тем, что в 1556 г. впервые сформули-

ровал в своей работе «Решающее толкование вексельных курсов» количе-
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ственную теорию денег. Проанализировав последствия, которые оказал на 

цены внутри Испании огромный приток в страну драгоценных металлов 

из Америки, Аспилькуэта заявил: «Опыт показывает, что во Франции, где 

денег меньше, чем в Испании, хлеб, вино, одежда, наемный труд и труд 

ремесленников стоят гораздо меньше; и даже в Испании в те времена, когда 

денег было меньше, вещи и человеческий труд продавались гораздо дешев-

ле, чем после того, как открытие Индии осыпало страну серебром и золотом. 

Причина сего в том, что деньги стоят больше там и тогда, где и когда их не 

хватает, а не там, где и когда их в избытке19.

Вернемся к о. Хуану де Мариане. Очевидно, что его главное открытие свя-

зано с осознанием того, что инфляция — это налог, который «берется с тех, 

у кого были деньги до ее начала, и кто вследствие нее принужден покупать 

вещи по более высокой цене». Мариана утверждал, что нельзя справиться 

с последствиями инфляции, установив ограничение максимальных ставок 

или цен, поскольку опыт показывает, что эти меры никогда не приводили 

к успеху. Кроме того, согласно его теории тирании, на инфляцию требует-

ся согласие народа, поскольку она представляет собой налог; но даже если 

бы согласие было получено, для экономики этот налог все равно имел бы 

крайне разрушительные последствия: «Порча монеты есть новый налог 

или новый сбор, посему он является дурным и незаконным, если на то нет 

согласия королевства, но ежели таковое согласие и получено, то я тем не 

менее полагаю его ошибочным и вредным во многих отношениях».

Каким образом, по его мнению, можно обойтись без такого удобного инст-

румента, как инфляция? Сбалансировав бюджет. Для этого Мариана пред-

лагал меньше тратить на королевскую семью, потому что «умеренная сум-

ма, потраченная упорядоченно, обеспечивает больше блеска и величия, чем 

избыточная сумма, потраченная беспорядочно».

Кроме этого, он предложил королю «умерить свои милости»; иными сло-

вами, он считал, что король должен менее щедро вознаграждать своих вас-

салов за их реальные или воображаемые заслуги. Он писал: «В мире нет дру-

гого королевства с таким количеством наград, синекур, пенсий, бенефитов 

и привилегий; если бы в их распределении был порядок, они меньше обреме-

няли бы казну, и на них бы шло меньше денег, полученных от налогов».

Мы видим, что отсутствие контроля за бюджетными расходами и обмен 

субсидий на политическую поддержку — явления, имеющие долгую исто-

рию. Мариана также заявлял, что «король должен избегать ненужных 

предприятий и войн, отказываться от них и обрубать пораженные раком 

неизлечимые члены».

Таким образом, он выдвинул целую программу сокращения бюджетных 

расходов и поддержания бездефицитного бюджета, которую могли бы взять 

за образец многие современные правительства.

Бесспорно, если бы о. Хуан де Мариана был знаком с экономическими 

механизмами, которые приводят к запуску банками процесса кредитной 

экспансии, а также с последствиями этого процесса, он заклеймил бы как 

грабеж не только порчу монеты правительством, но и наносящую еще 

больше вреда инфляцию кредитов, которую создают банки. Но анали-
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зом кредитной экспансии, которую организуют банки, занимались другие 

испанские схоласты. Луис Саравиа-де-ла-Калье чрезвычайно критически 

относился к банковской системе, основанной на частичном резервировании. 

Он утверждал, что получение процента несовместимо с природой вклада 

до востребования и что банкир обязательно должен получать деньги за то, 

что хранит вклад в банке. Примерно к такому же выводу пришел и более 

известный Мартин Аспилькуэта Наварро20.

Иезуит Луис де Молина одобрительно относился к банковской систе-

ме, основанной на частичном резервировании, и в отличие от Аспилькуэ-

ты и Саравиа-де-ла-Калье плохо понимал разницу между двумя типами 

договоров: кредитными и депозитными. Однако более существенно то, что 

в 1597 г. Молина — намного раньше, чем Пеннингтон в 1826 г., — стал пер-

вым, кто обнаружил, что банковские депозиты составляют часть денежного 

предложения. Он даже придумал термин «писаные деньги» (chirographis 
pecuniarium) для обозначения письменных документов, которые ходили 

наряду с банковскими деньгами21. Таким образом, испанских схоластов 

можно условно разделить на две школы: «протоденежную школу», к кото-

рой принадлежат Саравиа-де-ла-Калье, Аспилькуэта Наварро и Томас де 

Меркадо, с большим недоверием относившиеся к банкам и по умолчанию 

требовавшие 100%-ного резервирования, и «протобанковскую» школу во 

главе с иезуитами Луисом де Молиной и Хуаном де Луго, относившимися 

к частичному резервированию куда более благосклонно22. Эти две группы 

монахов в некотором смысле были предшественниками теоретического раз-

деления, проявившегося в Англии триста лет спустя в ходе дебатов между 

денежной школой и банковской школой.

Мюррей Ротбард отмечает, что другой важной заслугой испанских схо-

ластов, особенно Аспилькуэты, перед экономической теорией, было то, 

что они возродили важнейшую идею временнóго предпочтения, впервые 

сформулированную в 1285 г. одним из наиболее блестящих учеников Фомы 

Аквинского Эгидием Лессинским. Эгидий писал, что будущие блага не оце-

ниваются так же высоко, как блага, непосредственно доступные в данный 

момент, и что они не позволяют их владельцам достичь той же полезности, 

что и настоящие блага. В силу этого они по справедливости должны обла-

дать более низкой ценностью23.

Хуан де Мариана написал еще одну очень важную книгу. Она была 

опуб ликована посмертно под названием «Discurso de las enfermedades de la 

Compañía» («Рассуждение о недугах Общества Иисуса»). В ней Мариана не 

только подверг критике военную иерархию ордена иезуитов, но и высказал 

чисто австрийскую мысль, что централизованное управление неспособно 

обеспечить координацию в силу принципиальной недоступности необходи-

мой для этого информации. Он пишет: «Управлять из центра — безумие... 

Рим далеко, генерал [ордена иезуитов] не знает ни людей, ни фактов... и уж 

точно он не знает всех обстоятельств, от которых зависит успех… будут 

неизбежно во множестве совершаться серьезные ошибки, люди будут ими 

недовольны и станут презирать слепоту начальства... большая ошибка, ког-

да слепые желают вести зрячих».
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Х. Уэрта де Сото. Экономическая теория динамической эффективности

В итоге Мариана делает вывод, что там, где много законов, «ни один из 

них не уважают, потому что невозможно знать и соблюдать их все»24.

Итак, о. Хуан де Мариана и испанские схоласты смогли сформулиро-

вать принципиальные элементы теории, которая позже легла в основание 

австрийской экономической школы: во-первых, субъективную теорию цен-

ности (Диего де Коваррубас-и-Лейва), во-вторых, правильное представле-

ние о взаимосвязи цен и издержек (Луис Саравиа-де-ла-Калье), в-третьих, 

идею динамической природы рынка и невозможности существования в ре-

альности модели равновесия (Хуан де Луго и Хуан де Салас), в-четвертых, 

динамическое понятие конкуренции, понимаемой как процесс соперниче-

ства продавцов (Кастильо де Бовадилья и Луис де Молина), в-пятых, прин-

цип временнóго предпочтения (заново открытый Аспилькуэтой Наварро), 

в-шестых, тезис о том, что инфляционный рост предложения денег иска-

жает цены рынка (Хуан де Мариана, Диего де Коваррубиас и Аспилькуэ-

та Наварро), в-седьмых, тезис о негативных экономических последствиях 

частичного резервирования (Луис Саравиа-де-ла-Калье и Аспилькуэ-

та Наварро), в-восьмых, представление о том, что банковские депозиты 

составляют часть денежного предложения (Луис де Молина и Хуан де 

Луго), в-девятых, идею невозможности организации общества приказами 

сверху в силу недостатка необходимой информации (Хуан де Мариана) 

и в-десятых, либертарианский принцип, согласно которому любое нео-

правданное вмешательство со стороны государства является нарушением 

естественного закона (Хуан де Мариана).

Чтобы оценить влияние испанских схоластов на развитие австрийской 

экономической школы, нужно учтывать, что в XVI в. император Карл V 

(король Испании Карлос I) сделал своего младшего брата Фердинанда I 

эрцгерцогом Австрии. «Австрия» (Austria) буквально означает «восточ-

ная» часть империи, в те дни владычествовавшей над всем континен-

том, не считая Франции, этого островка в океане испанских владений. 

Поэтому причины интеллектуального влияния испанских схоластов на 

австрийскую школу понять нетрудно. Дело не в совпадении и не в капри-

зах истории, а в теснейших политических и культурных взаимосвязях, 

исторически существовавших между Испанией и Австрией в течение 

нескольких столетий, начиная с XVI в. В этих отношениях важную роль 

сыграла Италия, которая поистине послужила культурным, экономиче-

ским и финансовым мостом между двумя крайними форпостами Импе-

рии в Европе (Испанией и Веной). Таким образом, существуют весьма 

серьезные аргументы в пользу того, что австрийская школа по сути своей 

школа испанская. 

Можно даже сказать, что важнейшая заслуга Карла Менгера состояла 

в том, что он возродил и продолжил континентальную католическую тра-

дицию испанской схоластической мысли, которая была предана забвению 

под влиянием так называемой черной легенды, сложившейся вокруг Испа-

нии, и в силу того крайне негативного влияния, которое оказала на историю 

экономическая мысль Адама Смита и его последователей, британских эко-

номистов классиков классической школы25.
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Глава 15. Хуан де Мариана и испанские схоласты

К счастью, несмотря на триумф интеллектуального империализма бри-

танской (классической) школы политической экономии, развитие конти-

нентальной традиции никогда не прерывалось. Благодаря таким экономи-

стам, как Кантильон, Тюрго и Сэй, факел субъективизма продолжал гореть. 

Даже в Испании периода упадка, в XVIII—XIX вв., старая схоластическая 

традиция продолжала жить, несмотря на типичный для этого периода ком-

плекс неполноценности по отношению к британцам и их интеллектуальному 

миру. Доказательством тому может служить то, что один испанский католик 

нашел решение «парадокса ценности» и открыл теорию предельной полез-

ности на 27 лет раньше Карла Менгера. Этого человека звали Хайме Баль-

мес. Он родился в Каталонии в 1810 г. и умер в 1848 г. Несмотря на короткую 

жизнь, Бальмес — самый крупный испанский философ-томист XIX в. За 

несколько лет до смерти 7 сентября 1844 г. он опубликовал статью «Истин-

ная идея ценности, или Размышления о происхождении, природе и разно -

образии цен», где предложил решение парадокса ценности и сформули-

ровал идею предельной полезности. «Почему драгоценный камень стоит 

больше краюхи хлеба?» — спрашивал Бальмес. И отвечал: «Объяснить это 

легко. Ведь ценность вещи определяется ее полезностью... если количество 

единиц этой вещи увеличивается, то это уменьшает нужду людей в каж-

дой из них по отдельности; ведь если есть выбор из многих одинаковых 

вещей, то ни одна из них не является необходимой. Поэтому увеличение 

или падение ценности вещи всегда связано с ее нехваткой или, напротив, 

с избытком»26.

Таким образом Бальмес подвел своего рода черту под этим этапом раз-

вития континентальной традиции, которую спустя несколько лет подхва-

тили, оживили и завершили Карл Менгер и его последователи из австрий-

ской экономической школы.


