CAPITOLUL I

ECONOMISIRE SI PREVIZIUNE IN ASIGURAREA DE
VIATA®

Operatiunile de asigurdri de viata reprezinta un instrument de
economisire si previziune a carui eficienta este demonstrata la nivel
individual si colectiv. Unitatile economice familiale resimt nevoia de
a fi acoperite in fata riscurilor de deces si invaliditate ce planeaza
asupra membrului familiei care asigura resursele economice. Pe langa
aceste riscuri, existd un alt risc latent de importanta deosebitd, si
anume cel pe care il presupune furnizarea de resurse necesare pentru
subzistentd in cazul supravietuirii, odata ce ia sfarsit viata activa din
cauza atingerii varstei pensionadrii. Asigurdrile de viatd, in diferitele
combinatii pe care le prezintd, permit, printr-un contract unic, cu un
puternic fundament in drept si stiinta actuariald, satisfacerea in mod
global si eficient a intregului ansamblu de riscuri, cu o serie de
caracteristici care le fac extrem de atractive pentru marea majoritate a
familiilor din societatea moderna.

In fata alternativei pe care o presupun deschiderea si menti-
nerea conturilor curente si de economii in institutiile bancare si de
credit, care - desi reprezintd sume extrem de importante, chiar de
miliarde de pesete in cea mai mare parte apartinand clasei medii si
populare - incaseaza remuneratii foarte mici sau neglijabile, asigu-
rarea de viata se afl3 intr-o pozitie de avantaj comparativ evident. In
primul rand, asigurarea de viatd permite cumpdrarea in rate a unui
capital cu o rentabilitate clar superioard, alcatuitd din doud compo-
nente: pe de o parte, o ratd tehnicd a dobanzii absolut garantata pe
termen lung, de la sine superioara celei oferite de majoritatea conturi-
lor de economii; acestei componente i se adauga rentabilitatea supli-
mentard pe care o presupun procentele mari de participare la benefi-
ciile tehnice si financiare pe care majoritatea companiilor de asigurari
de viata obisnuiesc sa le acorde asiguratilor. Ins3, mai mult, asigu-
rarea de viatd permite incd din primul moment, in caz de deces sau
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invaliditate, agadar, atunci cdnd familia are cea mai mare nevoie, sa
se dispund de un capital important pe care majoritatea familiilor I-ar
fi putut constitui prin alte mijloace numai dupa o perioada foarte
indelungatd. De aceea, se intelege ca asigurarea de viata este o forma
extrem de perfectionatd de economisire si ca, fara indoiald, reprezinta
prin excelentd instrumentul cel mai potrivit pentru a favoriza
economisirea voluntard pe termen lung a familiilor.

in comparatie cu fondurile de investitii imobiliare, ce in trecut
au reprezentat un produs care a incercat sd inlocuiascd asigurarea de
viata, aceasta ofera ca trasatura principala siguranta ca riscul financiar
de pierdere de capital sau de devalorizare bursierd este suportat
integral de compania asiguratoare si nu de micul investitor. Nume-
rosi asiguratori de viatd nu si-au putut reprima zambetul in fata
sarcasmului pe care il presupun aceste sfaturi publicitare lansate de
atatea ori in trecut, de cele mai multe ori de sectoare concurente ale
celui asigurdtor, care proclamau asa-zisa oportunitate a contractdrii,
in orice caz, a asigurdrilor de viatd de risc pur plasand diferenta in
alte tipuri de investitii. Totusi, experienta ultimelor decenii a
demonstrat ca recomandarea ,achizitiondrii de asigurdri de risc si
investire a diferentei” a presupus pentru majoritatea familiilor ,cum-
pdrarea de polite de risc si pierderea diferentei”, familiile fiind cele
care si-au asumat nemeritat riscul devalorizarii bursiere si al pier-
derilor de capital, care au fost extrem de accentuate ca urmare a
crizelor economice succesive.

Depozitele la termen in institutiile bancare si de economisire
prezinta dezavantajul cd, pentru a obtine rentabilitati semnificative,
este nevoie de sume relativ mari pentru multi investitori modesti.
Rentabilitatile inalte se pot obtine intr-un mod mult mai comod prin
aceastd facilitate de constituire a capitalurilor ,in rate” pe care o
prezintd operatiunile de asigurari de viati. In plus, companiile de
asigurdri de viatd demonstreaza pe piatd ca prezinta adesea costuri
de transformare semnificativ mai reduse decat bancile si ca pot
concura intr-un mod extrem de avantajos cu bdncile si casele de eco-
nomii in ceea ce priveste ratele de rentabilitate financiard. Lucrurile
stau astfel deoarece sectorul asigurarilor de viatd nu depinde, precum
cel bancar, de numeroase sucursale cu un exces de personal, care mai
intdi creeaza si apoi isi disputa pasivul statului la un cost foarte mare.
Este evident faptul ca existd un exces cronic de capacitate in sectorul
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bancar, precum si cd acesta incd trebuie sd mai treacd printr-o
restructurare juridica si operativa, care nu afecteaza nicidecum asigu-
rarea de viata din Spania.

Pe scurt, asigurarea de viatd modernd, ca formula perfectionata
a economisirii, reprezintd unul dintre sistemele cele mai eficiente si
mai utilizate din intreaga lume pentru mobilizarea resurselor finan-
ciare ale micului investitor, date fiind caracteristicile de sigurantd,
acoperire a riscurilor, rentabilitate si lichiditate, specifice acestui tip
de contracte si a caror combinatie este foarte greu de gasit in instru-
mentele oferite pe piata de alti intermediari financiari.

Din punct de vedere macroeconomic, trebuie tinut seama de
faptul cd rezervele sau provizioanele matematice derivate ale opera-
tiunilor asigurarilor de viata presupun o investitie pe termen foarte
lung, a cdrui medie depdseste in multe cazuri doudzeci de ani. De
aceea asigurarea de viatd prezintd o capacitate foarte mare de finan-
tare a economiei nationale, cu o mare valoare datorita efectului anti-
inflationist din perspectiva politicii economice a statului. In acest
moment se impun doud observatii suplimentare. In primul rand,
trebuie subliniat cd suma rezervelor matematice totale ale asigurdrilor
de viatd nu trebuie comparatd cu suma pasivelor detinute de banci si
casele de economii, deoarece natura acestora este foarte diferita.
Unele (rezervele sau provizioanele matematice ale asigurdrilor de
viatd) corespund unei discipline reale de economisire, efectiva si
voluntard, din partea societatii; celelalte (depozitele si conturile
bancare) corespund in cea mai mare parte unei expansiuni artificiale
a creditului realizatd de cdtre banca fard ca in prealabil cineva sa-si fi
crescut economisirea in mod real si voluntar. Desi nimeni nu se
indoieste cad in Spania asigurarea de viatd inca mai are un drum lung
de parcurs, comparatia ar fi mult mai exactd daca s-ar folosi ca
referintd suma titlurilor ,vii” de rentd fixa care exista in tard, publice
si private, cu un termen de amortizare mai mare de zece ani.

A doua observatie importanta este de natura fiscalda. Cea mai
mare parte a tarilor au recunoscut efectul economic benefic al asigu-
rarii de viata si, prin urmare, i-au acordat un tratament fiscal extrem
de favorabil. In Spania, situatia fiscald s-a inrautitit vizibil in ultimii
ani si existd in continuare o lipsa de intelegere semnificativa la nivel
oficial referitor la ceea ce presupun operatiunile de asigurari de viata.
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In sfarsit, trebuie subliniat ca nu se poate concepe asigurarea de viata
fara figura agentului specializat in administrarea acesteia. Este
dovedit la nivel international faptul cd multe principii consacrate
marketingului comercial si industrial nu sunt aplicabile in cazul
sectorului asigurdrilor de viatd. Oricate eforturi s-au facut pentru a
concepe campanii din ce in ce mai creative, publicitatea companiilor
de asigurdri de viata are in continuare mai degraba o valoare
institutionala decat de orice altd naturd. De asemenea, numeroase
tehnici moderne, cum sunt cele ale vanzdrilor directe prin postd,
carduri de credit etc., au avut parte de succese indoielnice, numai cu
pretul diludrii produsului traditional si al apropierii de ceea ce ofera
alti intermediari financiari. Asadar, figura agentului specializat in
administrarea asigurdrilor de viata este de neinlocuit, iar viitorul
asigurdrii de viatd in Spania depinde practic de capacitatea
companiilor de asigurari de viatd de a sti sa vanda tinerilor spanioli
profesia de agent specializat, dezvoltand o serie de organizatii de
gestionare a vanzdrilor care sa intre din ce in ce mai eficient pe piata.
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