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CAPITOLUL XX 

ECONOMISIRE ŞI PRECAUŢIE ÎN  
ASIGURAREA DE VIAŢĂ∗ 

 
 
 
 
 
 
Operaţiunile cu asigurări de viaţă constituie un instrument de economisire 
şi precauţie de eficacitate probată la nivel individual şi colectiv. Unităţile 
economice familiale simt nevoia de a se pune la adăpost contra riscurilor 
de deces şi invaliditate care plutesc deasupra capilor familiei care aduc 
acesteia resursele economice. Alături de asemenea riscuri, există alt risc 
latent de mare importanţă care este cel constituit de resursele necesare 
pentru a subzista în caz de supravieţuire, odată ce se renunţă la munca 
activă, pentru a ajunge la vârsta pensionării. Asigurările de viaţă, în 
diferitele lor combinaţii, permit, printr-un contract unic, solid fundamentat 
pe drept şi ştiinţa actuarială, satisfacerea de o manieră globală şi eficace a 
întregii mulţimi de riscuri, cu nişte caracteristici care le fac, în mod special, 
atractive pentru majoritatea familiilor din societatea modernă.  

Faţă de alternativa care presupune deschiderea şi menţinerea de 
conturi curente şi de economii în instituţii bancare şi de credit, care, în 
ciuda faptului că impun cuantumuri foarte mari, inclusiv miliarde de 
pesetas, în majoritate proprietate a claselor medii şi de jos, primesc 
remuneraţii foarte mici sau neglijabile, Asigurarea de Viaţă se află într-o 
situaţie de clar avantaj comparativ. În primul rând, permite cumpărarea în 
rate a unui capital cu o rentabilitate clar superioară constituită din două 
componente: pe de o parte, o rată a dobânzii tehnice, absolut garantată pe 
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termen lung, care este superioară celei a majorităţii conturilor de economii; 
la această componentă trebuie adăugată rentabilitatea adiţională care 
presupune înalte procentaje de participare la beneficii tehnice şi financiare 
care se acordă, de regulă, asiguraţilor din partea majorităţii companiilor de 
Asigurări de Viaţă. Mai mult decât atât, Asigurarea de Viaţă permite ca, 
din primul moment, şi în caz de deces sau invaliditate, adică atunci când 
are mai mare nevoie familia, să se dispună de un important capital pe care 
majoritatea familiilor ar fi putut să-l constituie doar prin alte mijloace după 
o foarte lungă perioadă de timp. Din acest motiv, putem înţelege că 
Asigurarea de Viaţă reprezintă o formă foarte performantă de economisire 
şi constituie, fără îndoială, instrumentul cel mai adecvat pentru a favoriza 
economisirea voluntară pe termen lung a familiilor.  

Faţă de fondurile de investiţie mobiliară, care în trecut au presupus un 
produs ce a încercat să fie substituentul Asigurării de Viaţă, aceasta din 
urmă oferă ca principală caracteristică siguranţa, ceea ce presupune că 
riscul financiar al pierderii de capital sau a devalorizărilor bursiere să fie 
suportat integral de către compania asigurătoare şi nu de către micul 
investitor. Multe companii de asigurări de viaţă nu pot evita să zâmbească 
în faţa sarcasmului presupus de sfaturile publicitare lansate de atâtea ori 
în trecut, de cele mai multe ori de sectoare competitoare celui al 
asigurărilor, şi care proclamau presupusa oportunitate de a contracta, în 
orice caz, Asigurări de Viaţă de risc pur, dedicând diferenţa altor tipuri de 
investiţie. Totuşi, experienţa ultimelor decenii a reliefat că recomandarea 
de „a cumpăra asigurări de risc şi a investi diferenţa” a presupus pentru 
majoritatea familiilor „a cumpăra poliţe de risc şi a pierde diferenţa”, ele 
asumându-şi nejustificat devalorizările bursiere şi pierderile de capital 
care au fost foarte accentuate ca o consecinţă a succesivelor crize 
economice.  

Depozitele la termen din instituţiile bancare şi de economisire prezintă 
inconvenientul că, pentru a obţine nişte rentabilităţi semnificative, este 
nevoie de nişte cantităţi relativ mari pentru mulţi investitori modeşti. 
Rentabilităţile se pot obţine de o manieră mult mai comodă prin această 
facilitate de constituire a capitalurilor „la termen” pe care o presupun 



ESEURI DE ECONOMIE POLITICĂ 

236 

operaţiunile de Asigurări de Viaţă. Mai mult decât atât, companiile de 
Asigurări de Viaţă arată pe piaţă că posedă nişte costuri de transformare în 
multe cazuri semnificativ mai reduse decât cele bancare şi că pot concura 
într-un mod foarte avantajos cu băncile şi casele de economii în ratele de 
rentabilitate financiară. Se întâmplă astfel deoarece sectorul Asigurărilor 
de Viaţă nu depinde, precum cel bancar, de numeroase birouri cu exces de 
personal, care mai întâi creează şi apoi îşi dispută pasivul ţării la un cost 
foarte ridicat. Este evident că există un exces cronic de capacitate în 
sistemul bancar, că acesta trebuie să treacă încă printr-un proces de 
restructurare juridică şi operativă, care nu afectează deloc sectorul spaniol 
al Asigurării de Viaţă.  

Pe scurt, Asigurarea de Viaţă modernă, ca formulă perfecţionată de 
economisire, este unul dintre sistemele cele mai eficace şi mai utilizate în 
toată lumea pentru a mobiliza resursele financiare ale micului investitor, 
date fiind caracteristicile de securitate, acoperire a riscurilor, rentabilitate şi 
lichiditate, care sunt specifice acestui tip de contract şi a cărei combinaţie 
este foarte dificil de regăsit în instrumentele oferite pe piaţă de către alţi 
intermediari financiari.  

Din punct de vedere macroeconomic trebuie să ţinem cont că rezervele 
sau provizioanele matematice derivate din operaţiunile de asigurări de 
viaţă presupun o investiţie pe termen foarte lung, a cărei mărime 
depăşeşte în multe cazuri două decenii. Acest lucru face ca Asigurarea de 
Viaţă să posede o capacitate de finanţare a economiei naţionale foarte 
puternică şi de mare valoare prin efectul său anti-inflaţionist din punct de 
vedere al politicii economice a ţării. Două observaţii adiţionale se pot face 
în acest moment. În primul rând, trebuie remarcat că nivelul rezervelor 
matematice totale ale Asigurărilor de Viaţă nu trebuie comparat cu nivelul 
pasivelor pe care le deţin băncile şi casele de economii, deoarece natura lor 
este foarte diferită. Unele (rezervele sau provizioanele matematice ale 
Asigurărilor de Viaţă) corespund unei discipline a economisirii reale, 
efective şi voluntare, din partea societăţii; celelalte (depozitele şi conturile 
bancare) corespund în majoritate unei expansiuni artificiale a creditului 
efectuată de către bancă fără ca nimeni să îşi fi crescut, real şi voluntar, 
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nivelul economisirii. Deşi nimeni nu se îndoieşte de faptul că, în ţara 
noastră, Asigurarea de Viaţă are mult drum de parcurs, comparaţia ar fi 
mult mai exactă dacă s-ar utiliza ca referinţă nivelul titlurilor „vii” de venit 
fix care există în ţară, publice sau private, cu un termen de amortizare mai 
mare de zece ani.  

A doua observaţie importantă este de ordin fiscal. Cele mai multe ţări 
au recunoscut beneficiul economic al Asigurărilor de Viaţă, asigurându-le  
un tratament fiscal foarte favorabil. În Spania, situaţia fiscală s-a înrăutăţit 
notabil în ultimii ani şi continuă să existe, aici, o semnificativă lipsă de 
înţelegere la nivel oficial în legătură cu ceea ce presupun operaţiunile de 
Asigurări de Viaţă.  

Finalmente, trebuie să remarcăm că Asigurarea de Viaţă nu poate fi 
înţeleasă fără figura Agentului specializat în gestiunea acesteia. Este un 
lucru verificat la nivel internaţional că multe principii consacrate ale 
marketingului comercial şi industrial nu sunt aplicabile sectorului 
Asigurărilor de Viaţă. Indiferent de câte încercări s-au făcut în conceperea 
de campanii tot mai ingenioase, publicitatea companiilor de Asigurări de 
Viaţă continuă să aibă, mai degrabă, o valoare instituţională decât de alt 
tip. Multe tehnici moderne, precum cele ale vânzărilor directe prin poştă, 
cărţi de credit etc., au avut succese foarte discutabile şi doar pe seama 
estompării produsului tradiţional şi a apropierii de cel oferit de alţi 
intermediari financiari. Deci figura Agentului specializat în gestionarea 
Asigurărilor de Viaţă este insubstituibilă, iar viitorul Asigurărilor de Viaţă 
din ţara noastră depinde fundamental de faptul ca societăţile de Asigurări 
de Viaţă să ştie să vândă profesia Agentului specializat tinerilor spanioli, 
dezvoltând nişte organizaţii de administrare a vânzărilor care să penetreze 
piaţa cu o eficacitate din ce în ce mai mare.  




